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Strategische Stahl- und Rohstoffbeschaffung
Sourcing-Strategien – Absicherungsinstrumente – Risikomanagement

Seminarinhalte:

Aktuelle Marktlage und zukünftige 
Trends im Stahl- und Rohstoffmarkt

�Entwicklung von Angebot und Nachfrage 
auf dem Weltmarkt 

�Auswirkungen der globalen Angebots- 
und Nachfragedynamik auf dem Beschaf-
fungsmarkt in Deutschland 

�Kräftespiel der Marktteilnehmer: Produ-
zenten, Distribution und Verbraucher 

Partnerschaften und Kooperationen 
entlang der Wertschöpfungskette 

�Versorgungssicherheit durch langfristige 
Kunden- und Lieferantenbeziehungen

�Analyse der Beschaffungsprozesse

�Konzeption von Partnerschaften am 
Beispiel Stahlbeschaffung

Kosten- und Nutzenbetrachtung 

Praxisbeispiel 

Optimaler Umgang mit Preissteige-
rungen und Angebotsverknappungen 

�Auswirkungen der Stahl- und Rohstoff-
preisentwicklung auf die Lieferkette

�Aktuelle und zukünftige Preisentwick-
lungen für ausgewählte Rohstoffe 

�Weitergabe der Rohstoffkostensteige-
rungen an die Abnehmer

�Optimaler Umgang mit Preissteigerungen 
und Angebotsverknappungen 

Absicherungsmittel und Instrumente 
gegen Preisschwankungen 

�Wie Sie das Risiko steigender Stahl- und 
Rohstoffpreise auffangen können?

�Strategien für/gegen Preiserhöhungen 

�Welche Absicherungsinstrumente können 
Sie bei Preisschwankungen nutzen?
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Weltweite Stahlbeschaffung - Methoden 
und effiziente Beschaffungsstrategien in 
Low Cost Countries

�Systematische Betrachtung des Welt-
stahlmarktes: Länder, Anbieter und 
Produkte 

�Beschaffungsmarktforschung: Instru-
mente und Prozesse bei der globalen 
Stahlbeschaffung 

�Besonderheiten in der Differenzierung 
innerhalb des Global Sourcing 

�Systematischer  Aufbau von weltweiten 
Lieferantenbeziehungen 

Effizientes Risikomanagement bei der 
Stahl- und Rohstoffbeschaffung 

Edelstahlbedarf und -verwendung 

�Markt- und Preisentwicklungen: Einfluss 
der Rohstoffpreise und der US-Dollar auf 
die Beschaffung 

�Bestimmung der Risikopositionierung 
und Festlegung der Ziele 

�Aufbau einer effizienten Risikomanage-
mentstrategie 

Praxisbeispiel 

Möglichkeiten der Risikoabsicherung 
mittels Rohstoff-Hedging

Absicherung versus Spekulation

�Wie Sie bei ausgewählten Rohstoff-
gruppen Hedgingkonzepte effizienter 
einsetzen? 

�Reduzierung des Rohstoffpreisrisikos 
durch Hedging

Praxisbeispiel
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Zielgruppe:

Dieses Seminar wurde konzipiert für Leiter 
und leitende Mitarbeiter aus den Bereichen: 
Einkauf von Stahl und Rohstoffen, Global 
Sourcing, Einkauf, Strategischer und ope-
rativer Einkauf, Materialwirtschaft, Supply 
Chain Management sowie Projektmanage-
ment Einkauf.

Seminarziel:

Das Seminar vermittelt praxisnahes Know-
how beim globalen Einkauf von Stahl und 
Rohstoffen. Die Teilnehmer informieren sich 
über die aktuelle Markt- und Preislage und 
erfahren, wie erfolgreiche Strategien und 
Instrumente in der Stahl- und Rohstoffbe-
schaffung eingesetzt werden. 

Sie erfahren, wie Sie eine kostenoptimale 
Versorgung sicherstellen und welche Mög-
lichkeiten Ihnen bei Preis- und Material-
kostensteigerungen, Lieferverzug und Risiko-
absicherung zur Verfügung stehen. 

Methodik:

Die Wissensvermittlung sowie die Ver-
mittlung der Lerninhalte erfolgt praxisnah 
durch Vorträge, Praxis- und Fallbeispiele. Sie 
können mit den Referenten und den Teilneh-
mern Ihre spezifischen Fragen diskutieren. 

Referenten:

Michael Keuthen,  
Dr. Lars Immerthal 

Termine
Seminar-Nr.: 351171101
06. - 07.11.2007
Stuttgart, Mercure  
Stuttgart City Center

Seminar-Nr.: 350480402
03. - 04.04.2008
Augsburg, Dorint  
An der Kongresshalle Augsburg

Seminar-Nr.: 350180110
28. - 29.01.2008
Berlin, Dorint Hotel 
Airport Berlin Tegel

Seminarzeit
1. Tag  	 09.30-17.00 Uhr
2. Tag  	 08.30-16.30 Uhr

Seminargebühren
1.095,00 F zzgl. MwSt. für BME-Mitglieder  
1.195,00 F zzgl. MwSt. für Nicht-Mitglieder


